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O QUE E UM PITCH?

 Técnica de apresentacao em
uma fala concisa.

e Pode variar de 30s a 20min.

O objetivo é apresentar um
negocio ou uma ideia e convidar
seu expectador (cliente,
investidor, parceiro) para um
proximo passo (uma reuniao,
por exemplo, ou uma nova
etapa de uma competicao como
no caso do 100 Open Startups),
e nao a fechar um acordo na
hora.



EXEMPLOS DE PITCH
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Elevador
(30s a 1 min)

Quem sou, oferta e
contato.

Corredor/café

(2 a 5 min)

Quem sou, negbcio,
oferta, beneficios e
contato.
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Apresentacao de
negocio

(5 a 10 min)

Quem sou, negdcio,
proposta de valor,
produto, mercado,
diferencial, estagio
atual, pedido/
necessidade,
potencial e contato.

Sumario executivo
(15 a 20 min)
Apresentacao mais
detalhada do plano
de negdcio.



O ESSENCIAL

“Minha empresa, (nome da empresa), esta
desenvolvendo (a seguinte oferta) para ajudar
(um segmento de cliente) (a resolver um
problema) (com um ingrediente especial).”
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O QUE ABORDAR NO PITCH DE HOJE?

L
% I PE NA PORTA CANAIS

$ !

' 4
:@: PROBLEMA C{j’) MODELO DE

w RECEITA

*. SOLUCAO

22

PEDIDO



“Dropbox da acesso a todos os seus arquivos em
qualquer lugar.”

“Netflix: assista a séries de TV e filmes quando quiser,
onde quiser.”

Chamar atengéo para o que vocé vai explicar.



Empreender é resolver problemas, entao deixe bem claro qual é o
problema.

Contar uma historia sempre deixa o problema mais claro e mais importante.
Qual o problema?
Quem enfrenta esse problema?

Quais sao os nichos ou populagoes que passam por isso?



Descreva sua solucao de maneira clara e menos técnica possivel.

Como faz os clientes felizes?

Qual o diferencial?

Como funciona?



Como vocé atrai e captura os clientes?

Vendas: como sao fechadas as vendas?

Como faz a base crescer?

Como vocé chega aos clientes?



Como vocé vai ganhar dinheiro?

Cite apenas as maiores e mais promissoras fontes de receitas

Cite seus clientes atuais (se tiver) como exemplo

Preco nao é tao importante nessa etapa

Se ainda nao tem receitas, explique o racional (exemplos como antincios, venda
direta, assinatura, comissao, etc)



e O que voceé quer com este pitch?

Termine com animacao!

Deixe-os com gostinho de quero mais!



SUGESTAO DE ROTEIRO

PARA 6 MINUTOS

1. Abertura — nome e organizacao (15 seg)
2. Quem somos- trajetoria e perfil da equipe (45 seg)

3. O que vamos resolver — o problema, quem sofre com ele, como resolver hoje e tamanho do mercado
potencial (1 min)

4. Como vamos resolver- solucao, proposta de valor e diferencial frente a competicao (1:15 min)

5. Qual o modelo de negdcio- funcionamento, geracdo de receitas/viabilidade, atracdo/captura de
clientes (1:15 min)

6. Onde estamos e para onde vamos — estagio atual, resultados, riscos e projecdes (45s)

7. Fechamento — necessidade, préximos passos, pedido e “presente” (45 s)



DICAS
GERAIS

Lembre-se que o objetivo é passar para a
préxima etapa de uma competicao

Foque e reforce 3 mensagens principais

Utilize fatos e dados para destacar e dar a
credibilidade

Mantenha a leveza e alegria

Fale com clareza

Demonstre paixao e capacidade de realizacao
Conte uma boa estoéria

Atente para a sua postura corporal

Pratique muito e faca parecer natural!



B /[ GUNS EXEMPLOS

Saiba porqgue empreendedores tremem diante de um pitch

O que apresentar para investidores

Em busca de um investidor: o pitch ideal

Comunicacao eficiente, resultados eficazes

E-book O Pitch (Quase) Perfeito, de Cassio A. Spina

/////////////A




- VIDEOS REFERENCIA SOBRE PITCHES

DemoDay Aceleratech- Pitch CargoBr

DemoDay Aceleratech - Picth VaiVolta

Elevator pitch. Tienes 20 segundos — EduCaixa

Em Busca de um Investidor: o Pitch Ideal. Apresentado por Daniel 1zzo - Vox
Capital e Carlos Miranda - BR Opportunities
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B REFERENCIAS

Materiais da Soap

Mapa da Historia

Demoday aceleradora Artemisia
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PARCEIROS:

&

Mais informacdes, acesse:
www.recepeti.org.br
contato@recepeti.org.br
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